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Apresentar aos participantes conceitos, 
processos e boas práticas utilizados na 
definição, no planejamento e no 
gerenciamentos de carteiras de vendas 
vencedoras.  
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Å Introdução.  

Å Objetivos do curso.  

Å As duas macro - etapas do planejamento.  

Å O roteiro do planejamento.  

Å As métricas do pipeline.  

Å A importância do win - rate.  

Å Win Rate por solução/região.  
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Å What If e ROI. 

Å Workshop de fixação de conceitos.  

Å O conceito de Cliente Ideal.  

Å A análise ABCD.  

Å Avaliação do relacionamento.  

Å Parametrização Contas , Vendedores e Visitas . 

Å Definição das carteiras de vendas  
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Å Planejamento de atividades nas contas.  

Å Cobertura Geográfica.  

Å Workshop de fixação de conceitos.  

Å Avaliação e encerramento.  
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JORGE COUTO 
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Å Consultor e instrutor especializado em 
produtividade de vendas diretas e indiretas.  
 
Å Centenas de profissionais já treinados no Brasil e 
no exterior com avaliação excelente.  
  
Å Quatro anos liderando a área de Marketing de 
Canais da HP no Brasil.  
 
Å Planejamento estratégico anual feito na época com 
os donos de revendas fez triplicar as vendas 
indiretas da HP no período.   
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Å Cinco anos como Gerente de Desenvolvimento de 
Vendas e Marketing da HP, três deles na função de 
Gerente de Inteligência de Marketing para a América 
Latina.  
 
Å Desenvolvimento e implantação de ferramentas 
analíticas e de melhorias de processos nas áreas de 
Vendas e de Finanças do grupo de Soluções 
Tecnológicas da HP Brasil com excelentes resultados.  
 
Å  Vários casos de sucesso documentados.  
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Å Trinta e duas recomendações nacionais e 
internacionais no LinkedIn . 
 
Å Treinamento completo das principais metodologias* 
de vendas de valor feito na Universidade de Vendas da 
HP, com aplicação prática e resultados comprovados.  

 
*  CDSM ð Customer Driven Sales Methodology, SS -  Strategic Selling, CHAMP ð 
Channel Account Management Plan,  AMP ð  Account Management Plan, LAMP ð 
Large Account Management Plan e MSR -  Managing Strategic Relationship.   
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Raul Papaléo ð Presidente da Câmara de Comércio 
Brasil - Canadá -  BCCC, membro do comitê do Instituto 
Brasileiro de Governança Corporativa -  IBGC, professor 
do MBA Executivo da FAAP, membro do conselho da 
Teikon   e diretor da HP Brasil por dezoito anos.  
 

òRecomendo fortemente tanto para 
fornecedores como para revendedores e/ou 
canais de valor agregado este treinamento 
ministrado pelo Jorge Couto. Alem do vasto 
conhecimento prático e de um embasamento 
teórico invejável, Jorge aborda as questões que 
fazem o dia a dia da relação fornecedor -
revenda - cliente mais eficazes e eficientes.ó 
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