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Ensinar um método eficiente para 
gerenciar o pipeline e para aumentar 
a acuracidade  das projeções de 
Vendas.  
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Å O novo ambiente de vendas.  

Å As 5 fases da venda consultiva.  

Å Como confirmar cada fase.  

Å A importância de chegar cedo à oportunidade.  

Å O que é relevante em cada fase.  

Å A administração do pipeline . 
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Å A importância de se classificar as oportunidades 

corretamente e do probing .  

Å As diferentes ações para aumentar o funil, para 

aumentar o win  rate e para reduzir o tempo de 

fechamento das oportunidades.  

Å O processo de qualificação de oportunidades.  

Å Workshop de fixação de conceitos.  
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Å Previsibilidade do Forecast ð o modelo gráfico 

90/60/30 e o modelo heurístico. Ferramentas.  

Å Análise de Win Loss. 

Å Probabilidade histórica.  

Å Apuração da verdadeira causa.  

Å Workshop de fixação de conceitos.  

Å Avaliação do curso e encerramento.  
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JORGE COUTO 
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Å Consultor e instrutor especializado em 
produtividade de vendas diretas e indiretas.  
 
Å Centenas de profissionais já treinados no Brasil e 
no exterior com avaliação excelente.  
  
Å Quatro anos liderando a área de Marketing de 
Canais da HP no Brasil.  
 
Å Planejamento estratégico anual feito na época com 
os donos de revendas fez triplicar as vendas 
indiretas da HP no período.   
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Å Cinco anos como Gerente de Desenvolvimento de 
Vendas e Marketing da HP, três deles na função de 
Gerente de Inteligência de Marketing para a América 
Latina.  
 
Å Desenvolvimento e implantação de ferramentas 
analíticas e de melhorias de processos nas áreas de 
Vendas e de Finanças do grupo de Soluções 
Tecnológicas da HP Brasil com excelentes resultados.  
 
Å  Vários casos de sucesso documentados.  
 
 

19/07/2011  Jorge Couto -  (11) 8327 - 4360  9 

 

http://www.bitools.com.br/SC1.htm


BI Tools  
Produtividade em Vendas 

 

 
Å Trinta e duas recomendações nacionais e 
internacionais no LinkedIn . 
 
Å Treinamento completo das principais metodologias* 
de vendas de valor feito na Universidade de Vendas da 
HP, com aplicação prática e resultados comprovados.  

 
*  CDSM ð Customer Driven Sales Methodology, SS -  Strategic Selling, CHAMP ð 
Channel Account Management Plan,  AMP ð  Account Management Plan, LAMP ð 
Large Account Management Plan e MSR -  Managing Strategic Relationship.   
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